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KANSAINVALISTYA?

TJ-KOULUN KANSAINVALISEN LIIKETOIMINNAN KEHITTAMISKOULUTUS
LIIKETOIMINNAN ERIKOISAMMATTITUTKINTO

Liiketoiminnan laajentaminen Suomen ulkopuolelle TUTKINTO: Liiketoiminnan erikoisammattitutkinto (kan-
on merkittdva paatos ja valinta. Onnistuminen edel- sainvélisen markkinoinnin ja myynnin kehittamisen osaa-
lyttaa selkeiden tavoitteiden asettamista ja etenemi- misala) muodostuu yhdesta pakollisesta ja kahdesta valin-
sen askelten suunnitelmallista toteuttamista. Kaikille naisesta tutkinnon osasta. Kdytannossa se tarkoittaa yri-
toimivaa valmista kasikirjoitusta kansainvalistymi- tyksessa tapahtuvaa kv-markkinoinnin ja myynnin suunnit-
seen eiole. telua, toteuttamista ja kehittamista.

Tj-koulun kansainvélistymisvalmennus kaynnistyy ALOITUS: Koulutus alkaa talvella 2021 Oulussa.
yrityskohtaisella kansainvélistymisen ldht6tilanne-

analyysill4. Osallistuja tunnistaa, missa vaiheessa yri- Koulutus- ja tutkinto on mahdollista suorittaa oppisopimus-
tys on menossa? Millaisia ovat yrityksen kansainvilis- koulutuksena ja talléin opiskelijakohtainen hinta on noin
tymisen kotilaksyt? 500-1000 €. Kysy lisda Toimitusjohtajakoulusta tai paikalli-

sesta oppisopimustoimistosta.
Tutkinto varmistaa, etta jokainen osallistuja tyostaa
yrityksen kv-liiketoiminnan etenemista tavoitteelli- HAKEUTUMINEN: KV-Oulu
sesti ja dokumentoidusti.

LISATIEDOT
PROSESSI Pekka Pirnes p. 040 830 8286
- tarkentaa yrityskohtaisesti kansainvalistymisen |&h- Hannu Peltoméaki p. 044 989 1620
totilanteen ja kotildksyt SaijaSalo p.045 122 5621
- kirkastaa kv-tavoitteet ja strategian etunimi.sukunimi@tjkoulu.fi
- tarkentaa kansainviélistymisen toimenpiteet ja aika-
taulun

- ohjaa tekeméén ja eteneméaan kaytannossa
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https://toimitusjohtajakoulu.fi/alkavat_valmennukset/kansainvalisen-liiketoiminnan-kehittamiskoulutus-liiketoiminnan-erikoisammattitutkinto/

OHJELMA JA AIKATAULU

1. PAIVA
OHJELMAN AVAUS: KILPAILUKYKYA JA KANSAINVALISTYMISOSAAMISTA
Sitd saat mitd mittaat; Osallistujien tavoitteet ohjelmalle.
Sanna Leppanen, toimitusjohtaja, KTM, AmO, HH.J, Suomen Toimitusjohtajakoulu Oy
Millainen mindset tukee yrityksen kansainvalistymist&d?
Tommi Tallgren, Business Advisor
Yrityskohtaisen tyoskentelyn eteneminen, lahtétilanneanalyysi, kotildksyjen tunnistaminen ja priorisointi
Lauri Haapanen, asiantuntija, kv-liiketoiminta, Quum International Oy

2. PAIVA
YRITYKSEN STRATEGISET VALINNAT KANSAINVALISTYMISEN LAHTOKOHTANA

Miksi kv-markkinoille? Miten kv-markkinoille? Kansainvalistymisen platform. Strategiset kehittdmisen painopisteet kv-tavoitteita tu-
kemaan.

Petri Runtti, KTM, AmO, HHJ, Quum-konsultti, Suomen Toimitusjohtajakoulu Oy

3. PAIVA
KANSAINVALISTYMISEN STRATEGIA ja VALINNAT
Asiakassegmentointi ja segmentin valinta. Systemaattinen etenemisen malli ja onnistumisen edellytykset usean toimialan kokemuk-
seen perustuen.
Antti Hintikka, toimitusjohtaja, U2 Online Ltd

4. PAIVA
KANSAINVALINEN MARKKINOINTI JA MYYNTI
Kansainvalisen myynnin strategia ja suunnittelu.
Kalle Reunanen, toimitusjohtaja, Innomaatti Oy

5. PAIVA
KANSAINVALINEN MARKKINOINTI JA MYYNTI
Kansainvalisen myynnin tyékalut ja vientikampanja.
Kalle Reunanen, toimitusjohtaja, Innomaatti Oy

6. PAIVA
DIGITALISAATION MAHDOLLISUUDET KV-KAUPASSA, ASIAKASAJATTELUSSA, MARKKINOINNISSA JA MYYNNISSA
Asiakaskeskeisyys, data, jarjestelmien integrointi, kokeilukulttuuri, teknologia, digiosaaminen ja -kokemus.
Hannu Savela, toimitusjohtaja, Dimma Oy

7. PAIVA

KV-OPERAATIOMUODOT
Kansainvélisen kaupan operaatiomuodot ja onnistumista tukevat jakelukanavat.
Lauri Haapanen, asiantuntija, kv-liiketoiminta, Quum International Oy

8. PAIVA
KANSAINVALINEN MARKKINOINTI JA MYYNTI
Kansainvdélisen myyntihankkeen arviointi ja kehittdmisen tydkalut.
Kalle Reunanen, toimitusjohtaja, Innomaatti Oy

9. PAIVA
TOIMITUSKETJUN HALLINNASTA KANSAINVALISTYMISEN KILPAILUTEKIJA
Toimitusketjun hallinta. Logistinen kilpailukyky. Logistiikka- ja hankintastrategia. Toimitusehdot.
Katja Virkkunen, asiantuntija, toimitusjohtaja, Oulun Energia Siirto ja Jakelu Oy

10. PAIVA
KANSAINVALISTYVAN YRITYKSEN TALOUS, RAHOITUS ja MAKSULIIKENNE
Toimivat talouden prosessit ja riittava rahoitus kansainvalistymisen perustana. Kansainvalistyminen investointina.
Antti Sekki, TT, rahoituksen asiantuntija, hallitusammatilainen, yliopettaja Laurea ammattikorkeakoulu
Team Finlandin edustajan puheenvuoro
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11. PAIVA
KANSAINVALISEN LIIKETOIMINNAN JURIDIIKKAA

Sopimuksen merkitys, sopimuksen synty ja solmiminen. Edustus ja valtuutus. Tydsuhteet kv-kaupassa. Toimitus- ja myyntiehdot.
Antti Palmujoki, asianajaja, professori, osakas, Asianajotoimisto BLF Oy

12. PAIVA
OHJELMAN PAATOS

Osallistujien terveiset ja tulokset kv-markkinoilla etenemisesta.

Liiketoiminnan erikoisammattitutkinnon todistukset.

Palautekeskustelu ja kakkukahvit

Pekka Pirnes, varatoimitusjohtaja, KTM, AmO, Suomen Toimitusjohtajakoulu Oy

Muutokset mahdollisia.

SUOMEN TOIMITUSJOHTAJAKOULU QY Lehtorouskuntie 8, 20650 Oulu www.tjkoulu.fi

Tj-koulu on valmentanut 30 vuoden aikana noin 8000 pk-yritysten menestymisesta vastuussa olevaa ihmista.

Tj-koulun valmennusten ytimessa ovat yrityksen kehittyminen ja johtajana kasvaminen. Valmennuspéivien palautteiden
keskiarvo on 4,4 (asteikko 1-5) ja nettosuositteluindeksi perati 76%.

Asiakkaat arvostavat erityisesti valmennustemme hyodyllisyyttad seka valmentajiemme yrityselaman tuntemusta.
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